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1. CASO TOPOCHICO

MEXICO vs EU

3 botellas - vs - 7 botellas

$11 MXN < vs " $1.75 USD

ECONOMIA
MAYOR ~|: VELOCIDAD DE CONSUMO

* PODER ADQUISITIVO




=z
O
@)
O
=)
(@]
@)
o
-
=z

. ‘,‘}, i i _ = 'Ig"}' * ..
*/'Z"&"/'.%**:*ﬁ"ow.‘.’,'," (MR

XX
XN
: VWA \
AN WO —

L

O PRIMER LIDER SOCIO COMERCIAL

O ES MAS FACIL HACER NEGOCIOS EN EU DE LO
QUE CREES

O PROVEEDOR DOMESTICO

'I UN PROVEEDOR DOMESTICO ES EL QUE FUNCIONA COMO
*  EL PROVEEDOR “NACIONAL” PARA EL CIUDADANO
ESTADOUNIDENSE.

e Domeéstico vs Internacional

* Patriotismo vs Trato extranjero

® Cheque vs Transferencia Internacional
e Confianza vs Desconfianza

* Proteccion legal vs Sin proteccion legal
® Proceso simple vs Proceso complicado

®* Enorme mercado vs Mercado limitado

PRO-TIP: LRz que estés en EU, puedes aprovechar la

confianza de esta entidad para vender al resto del mundo.




SPOR QUE
EXPAUSION®?

Expansion te de un Acompafiamiento directivo integral en
donde se acorta la curva de aprendizaje en el proceso de

internacionalizacion al mercado estadounidense mediante

4 puntos clave:



1.

COMERCIAL

() Romper fronteras: Obtener tu empresa en EU es tener
tu herramienta para vender en el mercado
estadounidense.

() Estrategia: Desarrollar una estrategia binacional
eficiente es saber exactamente coémo utilizar esta
herramienta de manera 6ptima.

Precio Mercado Canales Recursos claves

(O Ejecucion: Ser apoyado por profesionales con alta
experiencia en comercio con EU es poder ejecutar tu
estrategia de forma eficiente.

* Gob. Texas * Condados » Ciudades

EMPRESA LLAVE EN MANO

o CONTADOR

 ABOGADO

CUENTA DE BANCO

® OFICINA

ALIADOS ESTRATEGICOS

COMERCIAL



2. FISCAL

Te guiamos para poder ejecutar la mejor estrategia binacional considerando toda tu

estructura corporativa en total cumplimiento con las leyes de Estados Unidos y México

Calendario diferido | ISR del 21% (EU) vs 35% (MEX) | Todo es deducible de impuestos



3. FINANCIERO

Contamos con aliados estratégicos para la optimizacion de tu estrategia.

¢ Intereses mas baratos: 6% (EU) vs 12% (MEX)
* Acceso al crédito con flujo.

* Crédito de proveedores

* Factorajes

FISCAL Y FINANCIERO






4. MIGRATORIO

MIGRATORIO

El tener actividades empresariales en EU te da muchos beneficios migratorios:

CALIDAD DE VIDA

(O EU tiene una calidad de vida sobresaliente:

Seguridad

Economia

Libertad

Tranquilidad

Oportunidades

ACADEMIAS Y UNIVERSIDAD (EDUCACION) — BECAS POR DEPORTES

O Calidad de educacién: Infraestructura, tecnologia de punta,

instalaciones para actividades deportivas, alto nivel

académico, etc.

(O EU es muy accesible en ofrecer becas deportivas en donde te
da la oportunidad de desarrollarte tanto en el deporte que te

apasiona como profesionalmente.

(O Experiencia universitaria: Las experiencias que vives en una
universidad de una cultura diferente favorecen una apertura

de pensamiento y colaboracion Gnica.




INDUSTRIAS
DE EXPERIENCIA

“

[ PRODUCTOS Y SERVICIOS ]

ALIMENTOS Y BEBIDAS

Q

TEXTILES

PRODUCTOS FARMACEUTICOS

COSMETICOS

COMMODITIES

MUEBLES

Q
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DECORACION

&

AUTOMOTRIZ

o

CONSTRUCCION

@

« INVERSION

o

TRANSPORTE

o

» SEGURIDAD

o

« TECNOLOGIAS DE LA INFORMACION

o
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OTROS SERVICIOS

EXOGROUP’

PER|PJECT.

CONSEJERO [

El enfoque PERI?{ECT@’ esta orientado en la

evolucion de Empresa a Corporativo, acompanando
el proceso de cambio de Dueno CEO a Dueiho
PRESIDENTE a través de una metodologia que
genera una estructura operativa para garantizar la
monetizacion sistematica, escalable y perdurable
de la compaiia.

ELEPHANT"

FOLLOW THE MONEY

Alternativa en inversiones para empresarios que
buscan una manera diferente de invertir su capital y
para emprendedores que buscan opciones realistas
de financiamiento.

SOIPIOM

Creacion de sociedades financieras de objeto
multiple.



EXOGROUP’

weronoexor = Creacion de estrategia de negocio.

AN Método EXO
W gﬁj - Empresarios consultando a empresarios

............................ . o o v " ~
Acompanamiento Directivo

DIRECTIVO. - Consejeria para toma de mejores decisiones.

Estudio de mercado

Presentar informacion real y confiable para la mejor
toma de decisiones, obteniendo una vision clara por
medio de analisis y colaboracién con el cliente.

\

COMERCIAL.

w #MividaEnUSA Internacionalizacion de tu producto o
. #MIiEmpresaEnUSA servicio a un mercado de mayor
EXPAMSIOU velocidad, volumen y poder adquisitivo.

W I—_—_HERE\’E_II—TAS } - Generacion de prospectos para ventas.

BABK@S Al } - Toda la fuerza operativa de BACKOPS reunida
oY iy en un solo proyecto.

?HARTNER].

Invierte y acelera proyectos de alto impacto.

YOPHYL a&stem

FOOD SOLUTIONS Asistencia Técnica al Marmolero
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EXPAUSION®
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www.theexogroup.com




